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说明、目录、图表目录

报告说明:

     博思数据发布的《2018-2023年中国律师事务所市场深度调研与投资前景研究报告》介绍了

律师事务所行业相关概述、中国律师事务所产业运行环境、分析了中国律师事务所行业的现

状、中国律师事务所行业竞争格局、对中国律师事务所行业做了重点企业经营状况分析及中

国律师事务所产业发展前景与投资预测。您若想对律师事务所产业有个系统的了解或者想投

资律师事务所行业，本报告是您不可或缺的重要工具。
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 四、律师事务所行业集中度分析

 五、律师事务所行业SWOT分析

 1、律师事务所行业优势分析

 2、律师事务所行业劣势分析

 3、律师事务所行业机会分析

 4、律师事务所行业威胁分析

 第二节文化提升律师事务所的竞争力

 一、律师事务所文化

 二、律师事务所文化目标的定位

 三、律师事务所文化建设的现实意义

 第三节律师事务所核心竞争力分析

 第四节中小型律师事务所市场竞争策略

 一、中小律师事务所竞争策略概述

 二、中小律师事务所竞争策略分析

 三、中小律师事务所协作策略分析

 第五节中小型律师事务所发展路径

 一、专精与规模化发展模式

 二、专业选定与专注发展模式

 三、专业连接与品牌连锁发展模式

 四、专业分工与紧密整合发展模式

  

 第十一章领先律师事务所经营形势分析

 第一节中国律师事务所企业总体发展状况分析

 一、律师事务所企业主要类型

 二、律师事务所企业资本运作分析

 三、律师事务所企业国际竞争力分析

 第二节律师事务所整体经营状况分析



 一、律师事务所排名指标体系说明

 二、律师事务所受公众关注度排名

 三、律师事务所管理与团队协调排名

 四、律师事务所证券业务收入排名

 五、国际律师事务所经营管理分析

 第三节中国领先律师事务所经营形势分析

 一、北京市金杜律师事务所

 1、事务所介绍

 2、事务所业务组成

 3、事务所荣誉及分支机构

 4、事务所经营情况

 二、国浩律师（上海）事务所

 1、事务所介绍

 2、事务所业务组成

 3、事务所荣誉及分支机构

 4、事务所经营情况

 三、北京市君合律师事务所

 1、事务所介绍

 2、事务所业务组成

 3、事务所荣誉及分支机构

 4、事务所经营情况

 四、北京国枫凯文律师事务所

 1、事务所介绍

 2、事务所业务组成

 3、事务所荣誉及分支机构

 4、事务所经营情况

 五、广东法制盛邦律师事务所

 1、事务所介绍

 2、事务所业务组成

 3、事务所荣誉及分支机构

 4、事务所经营情况

 六、北京市竞天公诚律师事务所



 1、事务所介绍

 2、事务所业务组成

 3、事务所荣誉及分支机构

 4、事务所经营情况

 七、上海市锦天城律师事务所

 1、事务所介绍

 2、事务所业务组成

 3、事务所荣誉及分支机构

 4、事务所经营情况

 八、北京市中伦律师事务所

 1、事务所介绍

 2、事务所业务组成

 3、事务所荣誉及分支机构

 4、事务所经营情况

 九、北京市中银律师事务所

 1、事务所介绍

 2、事务所业务组成

 3、事务所荣誉及分支机构

 4、事务所经营情况

 十、广东环球经纬律师事务所

 1、事务所介绍

 2、事务所业务组成

 3、事务所荣誉及分支机构

 4、事务所经营情况

 十一、北京市海问律师事务所

 1、事务所介绍

 2、事务所业务组成

 3、事务所荣誉及分支机构

 4、事务所经营情况

 十二、北京岳成律师事务所

 1、事务所介绍

 2、事务所业务组成



 3、事务所荣誉及分支机构

 4、事务所经营情况

 十三、金茂凯德律师事务所

 1、事务所介绍

 2、事务所业务组成

 3、事务所荣誉及分支机构

 4、事务所经营情况

 十四、北京市德恒律师事务所

 1、事务所介绍

 2、事务所业务组成

 3、事务所荣誉及分支机构

 4、事务所经营情况

 十五、北京市君泽君律师事务所

 1、事务所介绍

 2、事务所业务组成

 3、事务所荣誉及分支机构

 4、事务所经营情况

  

 第五部分行业前景调研展望

 第十二章2018-2024年律师事务所行业前景及趋势预测

 第一节国内律师事务所国际化发展分析

 一、律师事务所国际化需求分析

 二、国内律师事务所海外扩张现状

 三、国内律师事务所国际化策略

 第二节律师事务所规模化发展建议

 一、突破律师事务所组织形式

 二、政府及相关部门税费扶持

 三、律师事务所文化创建建议

 四、律师事务所规模化方式

 五、律师事务所规范化管理

 六、律师事务所高级管理人才运用建议

 1、高级管理人才需求分析



 2、战略顾问人才需求分析

 3、管理顾问和职业经理人

 第三节律师事务所专业化发展建议

 一、律师业务素质提高建议

 二、律师执业技能提高建议

 三、律师事务所专业定位与运作

 第四节律师事务所市场发展趋势预测

 一、2018-2024年律师事务所行业发展趋势

 二、2018-2024年律师事务所市场规模预测

 三、&ldquo;十三五&rdquo;期间律师规模有望创新高

 第五节2018-2024年中国律师事务所行业供需预测

 一、2018-2024年中国律师事务所行业供给预测

 二、2018-2024年中国律师事务所行业需求预测

 第六节影响企业经营的关键趋势

 一、市场整合成长趋势

 二、需求变化趋势及新的商业机遇预测

 三、企业区域业务拓展的趋势

 四、影响企业销售与服务方式的关键趋势

 第七节律师事务所发展趋势分析

 一、律师业务范围专业细分化

 二、律师办案模式团队合作化

 三、律师事务所管理分工协作化

  

 第十三章2018-2024年律师事务所行业投资价值评估分析

 第一节律师事务所行业投资特性分析

 一、律师事务所行业进入壁垒分析

 二、律师事务所行业盈利因素分析

 三、律师事务所行业盈利模式分析

 第二节影响律师产业化发展的若干因素

 一、管理人才缺乏对律师产业化发展的影响

 二、松散性联合体的现状对律师产业发展的影响

 三、财务管理的落伍对律师产业化发展的影响



 四、律师业不正当竞争对律师产业化发展的影响

 五、管理的滞后对律师产业化发展的影响

 1、管理观念的陈旧

 2、管理制度的创新

 3、信息管理方式的落伍

 六、业绩考核的缺乏对律师产业化发展的影响

 七、缺乏市场营销策划对律师产业化发展的影响

 八、缺乏有效的沟通对律师产业化发展的影响

 第三节实现我国律师职业产业化的目标展望

 第四节律师事务所行业投资价值评估分析

 一、行业投资效益分析

 二、产业发展的空白点分析

 三、投资回报率比较高的投资方向

 四、新进入者应注意的障碍因素

  

 第六部分投资规划建议研究

 第十四章2018-2024年律师事务所行业面临的困境及对策

 第一节律师事务所行业面临的困境

 一、律师事务所面临的发展瓶颈与四大课题

 二、个人律师事务所发展面临多重困境

 第二节律师事务所企业面临的困境及对策

 一、重点律师事务所企业面临的困境及对策

 1、重点律师事务所企业面临的困境

 2、重点律师事务所企业对策探讨

 二、中小律师事务所企业发展困境及策略分析

 1、中小律师事务所发展现状

 2、中小律师事务所存在的问题

 （1）业务选择偏重诉讼

 （2）企业组织流于形式

 （3）主导能力素质偏低

 （4）创新内容限于业务

 3、律师事务所发展要素分析



 4、管理优秀的中小律师事务所案例

 三、国内律师事务所企业的出路分析

 第三节中国律师事务所行业存在的问题及对策

 一、中国律师事务所行业存在的问题

 1、竞争加速淘汰

 2、缺乏专业分工

 3、缺乏团队建设

 二、律师事务所行业发展的建议对策

 1、把握国家投资的契机

 2、竞争性战略联盟的实施

 3、企业自身应对策略

 三、市场的重点客户战略实施

 1、实施重点客户战略的必要性

 2、合理确立重点客户

 3、重点客户战略管理

 4、重点客户管理功能

  

 第十五章中国律师事务所经营成功因素与管理建议

 第一节律师事务所经营成功案例分析

 一、上海翟建律师事务所经营案例

 二、上海建纬律师事务所经营案例

 三、上海方达律师事务所经营案例

 四、浙江腾飞金鹰律师事务所案例

 第二节律师事务所发展存在的问题分析

 一、律师事务所业务选择偏重诉讼

 二、律师事务所企业组织流于形式

 三、律师事务所主导能力素质偏弱

 四、律师事务所创新内容限于业务

 第三节律师事务所法律服务营销分析

 一、法律服务营销相关概述

 1、法律服务营销的特点分析

 2、法律服务营销现状与趋势



 3、法律服务的客户需求特征

 二、律师事务所法律服务营销策略建议

 1、律师事务所定位策略

 2、律师事务所营销策略

 3、律师事务所营销策略实施方案

 第四节国内律师事务所战略管理分析

 一、律师事务所市场战略

 二、律师事务所人才战略

 三、律师事务所企业文化战略

 第五节律师事务所公司化治理建议

 一、律师事务所内部公司化治理

 二、律师事务所外部公司化治理

 第六节中小型律师事务所管理建议

 一、律师事务所组织结构发展方向

 二、律师事务所决策机制采用建议

 三、律师事务所人力资源积淀建议

 四、律师事务所利益分配制度建议

 五、律师事务所业务质量控制建议

 第七节中等发达城市律师事务所管理模式

 一、合伙人经济体制

 二、合伙人与律师的多层分级结构

 三、首席执行合伙人+管委会+职业经理人

 四、名实相符的专业化分工与专业部门建设

  

 第十六章研究结论及投资建议 

 第一节律师事务所行业研究结论及建议

 第二节中小型律师事务所发展建议

 一、技术专精（浙商模式）

 二、市场差异化发展建议

 三、组织整合发展建议

 四、开放式创新发展建议

 第三节律师事务所行业投资建议



 一、行业投资策略建议

 二、行业投资方向建议

 三、行业投资方式建议
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